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La forza della tradizione, la sfida al futuro

Capacita di mettersi in gioco, di trasformare | cambnamen’u in opportunita

questo mondo che attorno
a noi cambia cosi veloce-
! n mente, in questa realta
“liquida” che ci circonda e che non
ci offre punti di riferimento stabili,
trovare tracce di storia, segni tangi-
bili dello scorrere del tempo che &
arrivato fino a noi, in un'attivita pro-
duttiva entrata a far parte integran-
te del paesaggio al quale siamo
abituati, & una vera e propria rarita
ed un segnale confortante.
Il progresso, il mercato, queste
entita indefinite ma potentissime,
portatrici anche di benefici ma al
tempo stesso capaci di cancellare
ricordi e vite, stravolgendo paesag-
gi fisici e dell'anima, ¢i hanno abi-
tuato a trasformare sempre pild
velocemente in ricordi le nostre abi-
tudini.
Ma davanti alla tenacia, alla passio-
ne e alla lungimiranza dell'uomo
anche il progresso e il mercato si
quietano e si lasciano domare.
Un'azienda o un esercizio commer-
ciale, che vantano pid di cin-
quant'anni di eta, sono il segno che
in alcuni casi il desiderio di dare
corso ai propri sogni @ pid forte di
tutte le difficolta che si possono
incontrare.
Molto spesso a conduzione familia-
re ( i forti legami di parentela favori-

Neonstile

Quando un lavoro si trasforma in arte
Non solo insegne ma anche allestimenti grafici, segnaletica, ecc

www.neonstile.it]_.

scono la trasmissione di valori e
interessi tra le diverse generazioni),
strutturate in modo da operare agil-
mente e altrettanto agilmente tra-
sformarsi e adattarsi ai cambia-
menti anche radicali, queste attivita
spaziano nei settori commerciali pid
diversi.

Sono perd tutte accumunate dalla
capatita, essenziale se si vuole
durare nel tempo, di capire per
tempo quale direzione prendera il
mercato, quali saranno le esigenze
della clientela nel futuro, quali
aggiustamenti & necessario appor-
tare al proprio lavoro ed ai propri
prodotti per rimanere competitivi.
L'avvento della grande ed ora gran-
dissima distribuzione ha spazzato
via nel corso degli anni nella nostra
provincia, centinaia di attivita e di
esercizi commerciali: per moltissi-
me di queste cessate attivita non si
& percepito in tempo utile 'avvici-
narsi del “pericolo”, non si & saputo
rispondere in modo efficace alle
sfide lanciate da questo nuovo stile
di vendita (ma soprattutto di vita);
tanti negozi non hanno capito che
era inutile combattere una battaglia
di prezzi con colossi dallo smisura-
to potere d'acquisto, ma che la
strada da intraprendere era quella

della specializzazione, dell’ottimiz-

zazione delle proprie risorse con-
centrandosi su di un particolare
comparto merceologico, su di un
peculiare talento o sullo sviluppo di
servizi accessori, non praticati dai
colossi commerciali.

Le attivita che hanno fatto strada,
che continuano a camminare da
oltre cinguant'anni, sono quelle che
hanno saputo approfittare delle
opportunita tecnologiche, poten-
ziando le proprie possibilita grazie
all'utilizzo di nuove tecniche lavora-
tive, di vendita, grazie all'uso di
attrezzature prima meccaniche poi
elettroniche che, lungi dallo snatu-
rare una qualsivoglia attivita, hanno
invece la possibilita di esaltare e di
ampliare a livelli prima inimmagina-
bili le doti di chi le utilizza.

Questo breve articolo vuole essere
il doveroso riconoscimento delle
capacita di uomini e di donne che
hanno saputo mettersi in gioco, che
hanno fatto crescere e prosperare
un mestiere, un esercizio commer-
ciale, un'attivita, sfidando le diffi-
coltd e percependo nei cambia-
menti e nel futuro non solo minacce
ma soprattutto opportunita,
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ta Marchioni
Da 123 anni al servizio della clientela
2000 mq di esposizione, oltre 40000 articoli

La Neonstile nasce nel 1947 come azienda realizzatrice di inse-
gne a filo di neon; nel 1949 Leonardo Schilird, soffiatore di
neon, e la moglie Edera subentrarono nella direzione dell'a-
zienda e grazie alla loro abilita la fecero prosperare. |l settore
della comunicazione visiva era a quei tempi agli albori e le inse-
gne al neon realizzate dalle Neonstile erano pit simili ad un'o-
pera d'arte che ad una semplice forma di pubblicita. La comuni-
cazione visiva, come ben sappiamo, ha avuto uno sviluppo
impressionante, grazie anche all'utilizzo di materiali innovativi
delle enormi potenzialita grafiche del computer, ed accanto alle
insegne ogol anche gli automezzi, i palazzi, ecc. diventano
“superfici” sulle quali dare sfogo alla creativitd dei pubblicitari,
La Neonstile ha percorso tutte le tappe che hanno fatto della
comunicazione visiva qualcosa di irminunciabile per ogni azien-
da, offrendo in pil alla propria clientela un'impostazione del
proprio lavoro che ha sempre privilegiato I'aspetto artistico ed
artigianale. Mel 1983 Donatella e Alessandro Schilira, figli di
Leonardo ed Edera, sono subentrati alla guida della Neonstile:
oggi quest'azienda elabora e realizza al proprio interno insegne
di ogni tipo, cartelli e targhe per in esterni ed interni, grafiche
digitali di grande formato da utilizzare come coperture di edifici,
decorazioni di automezzi con loghi aziendali, tofem segnaletici
e molte altre soluzioni di comunicazioni visiva che potrete trova-
re sul sito www.neonstile.it. La vocazione artistica di quest'a-
zienda, portata avanti in special modo da Donatella Schiliro, lei
stessa artista che utilizza il neon per le sue opere, si concretiz-
za anche nella realizzazione di espositori per musei e mostre
ed anche nello studic e realizzazione di intere mostre, come
quella attualmente in corso presso la Fondazione del Monte,
dedicata alle opere di Pirro Cuniberti.

La Ferramenta Marchioni a Monghidoro, in via degli Olivetani
23/25, vanta un primato di longevita davvero importante, tanto
da essere stata recentemente premiata dalla Camera di Com-
mercio di Bologna: & stata infatti fondata nel lontanissimo 1885
da Altilio Marchioni, nonno di Paolo che insieme al figlio Fran-
cesco gestisce attualmente I'attivita. Quando un'attivita lavorati-
va o un negozio plo vantare piU di centovent'anni di storia, vuol
dire che la passione per il proprio lavero, che in questo caso
diverse generazioni di una stessa famiglia hanno profuso in

Fareferro GBS
Dal 1830 rende le nostre case sicure e confortevoli
Infissi, cancelli, inferriate e porte blindate

I mutamenti nello stile
di vita, nelle abitudini
ed esigenze degli italia-
ni negli ultimi 80 70
anni, hanno imposto
alle industrie ed alle
attivita artigianali, di
modificare e a volte
stravolgere le proprie
produzioni: chi non &
riuscito a seguire e ad
anticipare queste ten-
denze, ha lasciato il
campo a chi invece ha
saputo adeguarsi. L'a-
zienda GBS nata nel
1930 da Giuseppe
Bigagnoli come produt-
trice di elettrodi speciali
di loro brevetto e di pic-
cola carpenteria in
ferro, inizia nel 1949 la

prima produzione di infissi in alluminio, arrivando al 1975 con |a rea-
lizzazione di cancelli di sicurezza, Anticipando le esigenze della

grande quantita, non & andata disg ma har. ) un pre-
stigioso risultato. Adeguatasi ai tempi ed alle esigenze della
clientela, la Ferramenta Marchioni ha lasciato la storica sede
nel centro di Monghidoro, per trasferirsi nel 1980 in via degli
Olivetani, zona ben servita dal punto di vista viario e dei par-
cheggi, ma soprattutto zona dove & stato possibile portare la
superlicie espositiva a ben 2000 mq, divisi tra ferramenta vera e
propria e reparto elettrodomestici, diretto da Enrico Marchioni,
fratello del signor Paolo. Attualmente la Ferramenta Marchioni
dispone di oltre 40000 articoli presenti nei propri locali, tra
banco e self service. Indubbiamente una delle carte vincenti di
questa attivita & stata la scelta di privilegiare un rapporto stretto
con le propria clientela, offrendo si una vasta possibilita di scel-
ta ma soprattutto assicurando un'assistenza pre e post vendita
che ben pochi posscnu vantare: molto spesso chi deve acqui-
stare un elettrod, (o] plicemente materiale tecnico
per il bricolage o il proprio lavoro, & disorientato dalla grande

lientela, la ditta GBS Fareferro arriva ai giomi nostri , affiancando
all'azienda produttrice un punto vendita ed asposuzmns a Corticella
dove trovare oltre a cancelli e sistemi di sicurezza, porte blindate,
infissi in alluminio, legno-alluminio & PVC, porte interne ed altro
ancora. GBS Fareferro produce cancelli realizzali con ferro trafilato,
ad alto tasso di sicurezza, senza per questo tralasciare la cura dei
particolari estetici, ed offrendo anche una grande tenuta nel tempo:
& possible anche realizzare cancelli ed inferriate su disegno del
cliente. GBS Fareferro inoltre offer una vasta scelta di infissi in ferro
@ pve, in grado di assicurare il imo risparmio ico, salva-
guardando estetica e sicurezza. E' bene ricordare che per tutto
quello che concerne il risparmio energetico, si pud usufruire della
detrazione del 55%. Una porta blindata vi regala quella sicurezza e
tranquillita di cui purtroppo si sente l'esigenza: ecco allora che GBS
Fareferro offre porte blindate ad alto grado di protezione, belle da
vedere, veloci da montare e propone anche una vastissima scelta di
porte mtema di alta qualita e a prezzi accessibili, classiche e moder-

quantita di offerte e r ita di spiegazioni che f
I'acquisto: poter offrire, con competenza e professionalita questi
servizi, ha fatto della Ferramenta Marchioni un'importante realta
imprenditoriale che porta benissimo i suoi 123 anni,  ~

ne, c ime nelle finiture e nei particolari. La ditta GBS sl realiz-
za inoltre scuri e persiane blindati in ferro, con cerniere, perni e
cuscinetti in oftone; zanzariere in alluminio, a molla, laterali a cate-
nella e saliscendi, disponibili Inwniiemﬁlegnnaoq{ad RAL.




